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 فراخوان سمينار
هاي پرداخت و صادرات، روش«   

»مين ماليأت    
  

در نظر  (ICC)المللي كميته ايراني اتاق بازرگاني بين
هاي روش ،صادرات«  دارد سميناري را تحت عنوان

 . برگزار نمايد »پرداخت و تامين مالي
  

   :سخنرانان 
 آلاوندآقايان محمدصالح  ذوقي و مجيد  زند مير

  :زمان
 12:45الي  8:30: ساعت 1391شهريور ماه  4، شنبه 

   :محل برگزاري
   صنايع و، اتاق بازرگاني و 175خيابان طالقاني شماره 

 معادن ايران 

  :ارتباط با دبيرخانه
   88893084: فكس  88899283: تلفن 
 ICCIran@icc-iran.com: ايميل 
 

نويسي در سمينار شود براي ناماز علاقمندان دعوت مي
ريال  950،000مبلغ (فوق، هزينه شركت در سمينار 

ريال براي  1،200،000ايراني و  كميتهبراي اعضاي 
يك  شهريور ماه  را حداكثر تا تاريخ چهارشنبه) غيراعضا
كد شناسه  1550050092به شماره حساب  1391

) 5/6325كد(نزد بانك ملت شعبه وزارت نفت  16/9108
المللي واريز و به نام كميته ايراني اتاق بازرگاني بين

ه تصوير فيش واريزي كنندگان را به همرااسامي شركت
      .به دبيرخانه كميته ايراني ارسال كنند

 

دفتر خدمات مشورتي در  جلسات پرسش و پاسخبرگزاري 
  ICC  كميته ايراني

  

المللي با اشراف به مشكلات كنوني بازرگاني و بانكي  كميته ايراني اتاق بازرگاني بين
سازگار با مقررات اتاق بازرگاني هاي كارشناسي  حل كشور و به منظور ارائه راه

فعالان  مبتلا بهاقدام به تأسيس دفتري جهت بررسي و مشاوره   ،)ICC(المللي  بين
 .نموده است كشور بازرگاني خارجي

  

دفتر خدمات مشورتي كميته ايراني «به نام 1390اين دفتر از فروردين ماه سال 
صنايع، معادن و كشاورزي تهران   بازرگاني،در محل اتاق » المللي اتاق بازرگاني بين

اي از مسائل و  اندازي شد و طي يك سال و نيم گذشته موفق به حل پاره راه
هاي كارشناسي  حل مشكلات بانكي و تجاري بازرگانان از طريق گفتگو و ارائه راه

 .اي گرديده است متكي بر اصول حرفه
  

هاي  اندركاران عرصه اي اعضا و دست حرفهاينك دفتر مذكور به منظور حفظ منافع 
گيري بهينه از توان كارشناسي موجود در بدنه  المللي و بهره گوناگون بازرگاني بين

  المللي، هاي تخصصي و خدمات مشورتي كميته ايراني اتاق بازرگاني بين كميسيون
هاي پرسش و پاسخ براي گشايش مشكلات ايجاد شده را  آمادگي برگزاري نشست

 .اردد
  

ريزي  شود جهت هماهنگي و آگاهي از ترتيبات برنامه مندان دعوت مي لذا از علاقه
معادن و كشاورزي تهران به شرح   صنايع،  شده با مسئول اين دفتر در اتاق بازرگاني،

  :زير تماس حاصل فرمايند
  

  المللي  خدمات مشورتي كميته ايراني اتاق بازرگاني بين
  +9821-88728077: تلفن

  +9821-88722856: فاكس
 ettehadieh@icc-iran.com: پست الكترونيكي

  خانم اتحاديه: كننده هماهنگ
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    WCF ICC بازرگاني هاي هشتمين كنگره جهاني اتاقدر نام  آغاز ثبت
 

ها در سرتاسر دنيا به  آغاز شده و نمايندگان اتاق WCF ICC  جهانهاي بازرگاني  نام براي هشتمين دوره از كنگره اتاق ثبت
درصد تخفيف ويژه  40تا  20كنندگان در روزهاي ابتدايي فراخوان اين كنگره از  نام اند، ثبت  نام در اين كنگره دعوت شده ثبت

  .شوند برخوردار مي

شود كه  برگزار مي 2013آوريل  25تا  22از تاريخ  فوقالمللي  بين يگردهماي
كشور جهان به منظور توسعه و  100ها و كسب و كار را از بيش از  رهبران اتاق

. ورد آ هم ميها و ارتباط با اعضا گرد ين شيوهتبادل بهتر  تحكيم مشاركت،
به همتايان خود   اتاق بازرگاني و صنايع قطر، واسطهها به  رهبران اتاق ،همچنين

  .پيوندند توسعه يافته جهان ميكشور  48از تمامي حداقل 

، »براي همگان  يفرصت« با عنوان ي بازرگاني جهانها هشتمين كنگره اتاق
بازرگاني برگزار  اتاقالمللي  و بين داخلي جلساتدستور پيرامونتعاملي را با موضوعاتي  هاي گاهو كار فعالجلسات عمومي 

زنان در   آموزش و پرورش و بيكاري،  و اقتصاد جهاني،) SMEs(هاي كوچك و متوسط  اين موضوعات شامل بنگاه. خواهد كرد
 .باشد كسب و كار و كارآفريني جوانان مي

هايي را  است كه فرصت ،آفريقا و خاورميانهمنطقه يعني  ،MENA از منطقهدوسالانه اولين بازديد كنگره   ،2013گردهمايي 
هاي  هاي جديد كسب و كار با قطر و شركت آل براي توسعه فرصت ايده موقعيتياين كنگره نه تنها . دآور مي پديدبراي همگان 

مناطق و   هاي تجارت و كسب و كار را در سراسر جهان براي نمايندگان كشورهاي مربوطه، بلكه فرصت ،پيشرو در منطقه است
   .دهد ر ترويج ميجوامع كسب و كا

  ،خواهد كردآوريل برگزار  22 را در تاريخ ICC در جهانيو كسب و كار  تجارت  ريزي براي برنامه همچنين اين كنگره، اجلاس
براي تجارت جهاني ارائه  21هاي كسب و كار در دستور كار قرن  هاي خود را در الويت توصيه ي كه قصد دارنديندگانماتمامي ن
  .اند  دعوت شده شركت در اين اجلاس، براي دهند

  رسد به آلباني و كنيا مي ICCجهاني ه شبك
  .يابد هاي بازرگاني آلباني و كنيا گسترش مي با اضافه شدن اتاق  ،ICCهاي ملي  شبكه جهاني كميته

جهت رساندن  ديگر كشورهادر  ICCاند و با اعضاي  در سراسر جهان واقع شدهشور ك 90در بالغ بر  ICCهاي ملي  كميته
  .كنند فعاليت مي ICCموضوعات جهت سياستگذاري  تعيينهاي هر كشور و همچنين  صداي فعالين كسب و كار به دولت

هاي بازرگاني آلباني و كنيا به شبكه جهاني  اتاق اضافه شدن«: گفت) Jean-Guy Carrier(ژان گاي كرير   ،ICCدبيركل 
ICC،  تجارت و   كارآفريني، تا به عنوان سازمان كسب و كار جهاني كمك خواهد كرد ،اتفاق مهمي است كه به ما

    ».دهيم ترويج ميالمللي و اقتصاد بازار را در مناطق مورد نظر  گذاري بين سرمايه
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را به  ICC كه اند به ترتيبي به وجود آورده جهانيشبكه يك  ،ICCهاي ملي  كميته
گشايش . سازد هاي كسب و كار تبديل مي در ميان سازمان سازماني منحصر به فرد

  .كند بر اهميت رو به رشد اين كشورها در اقتصاد جهاني تأكيد مي  دفاتر آلباني و كنيا،

: رگاني آالباني گفت، رئيس اتاق باز)Seyhan Pencabligil(آقاي سيحان پنكابلگيل 
همزمان با تلاش اين كشور در جهت افزايش   در آلباني، ICCايجاد دفتر «

 تضمينها را افزايش داده و  اين تلاش ،اتاق بازرگاني. گذاري خارجي است سرمايه
  ».المللي شنيده شود اي و بين د كه صداي كسب و كار در سطح منطقهكن مي

تنها حركتي مثبت براي كسب نه ،  در كنيا ICCتأسيس دفتر «: گفت نيز )David Kinyua(ديويد كينيوا   كنيا، ICCرئيس 
  ».باشد در آفريقاي شرقي نيز مي ICCبلكه تقويت كننده حضور   ،است و كار كنيا

ر دولتي بزرگ شامل سازمان تجارت جهاني، ارتباط برقرا هاي بين ، در حالي كه با سازمانICCهاي ملي  شبكه جهاني كميته
المللي  ، كه اين امر باعث شنيده شدن صداي كسب وكار در سطح بينشود متضمن مي نيز المللي را نفوذ در سطح بين ،كند مي

  .است

  هاي اتاق معرفي شدند بر اساس تعهد به فعاليت  ،WCFمديران 
آنتوني پاركز   ،)WCF(بازرگاني هاي  ، به مدير فدراسيون جهاني اتاق1)CCE( بازرگاني خبره اتاقاجرايي  جايزه مدير

)Anthony Parkes (را دريافت  گواهيسال گذشته اين  39كه در   اجرايي اتاق انمدير 517وي به يكي از تنها . تعلق گرفت
  .پيوست  ،كرده است

CCE ، ر حوزه اصلي اين برنامه براي ارزيابي دانش مديران اجرايي در چها. هاست براي متخصصين اتاقموجود تنها گواهينامه
  .ريزي و توسعه، عضويت و ارتباطات و عمليات طراحي شده است مديريت، برنامه: مديريت اتاق شامل

  : CCEهاي  نمونه

  تعهد به تخصص اتاق بازرگاني،  •
  تعهد به تعالي مديريتي و رهبري، و •
  هاي ملي هاي تخصصي اتاق منطقه و انجمن  رهبري در دولت، •

  . ارائه و امتحان است  ، برنامه شش ماهه ارزيابي،CCEروند 

قدم جنبش اتاق  با عنوان قهرمان ثابت CCEجايزه «: گويد مي WCF، از اعضاي هيئت مديره )Rona Yircali(ي ليركائرونا 
جديد وي متنفع  موقعيتو اعضاي آن از  WCFبه طور حتم، . تعلق گرفت وي خدمتبه آنتوني به دليل تعامل و بازرگاني 

  ».خواهند شد

1CCE: Certificated Chamber Executive 
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  هايي از يك پرونده درس
 * ذوقي –محمد صالح : نويسنده 

  
هاي  المللي، به ويژه در شرايط كنوني كشور كه تحت تاثير تحريم انجام معاملات بين

حال اگر عدم آگاهي واردكننده يا . هاي خاص خود را دارد نگراني است، دلسياسي 
صادركننده محترم ايراني از ضوابط و مقررات حاكم بر اين گونه معاملات و فقر دانش 

اي با  شود پرونده اش مي ها بيافزاييم، نتيجه نگراني المللي را هم به اين دل تجارت بين
  :كه پيش روي شما است هاي برشمرده در سطور زير ويژگي

  

خريدار ايراني براي تهيه ماشين آلات مورد نياز صنايع پتروشيمي با فروشنده خارجي 
، فروشنده پروفرمايي با شرايط  گيرد و پس از مذاكرات متعدد و توا فق نهايي تماس مي

  :كند زير براي خريدار ارسال مي
  

  2011/  5/  2:  تاريخ صدور پروفرما
  )(FCA  Frankfurt Incoterms 2010 2010اينكوترمز   "كننده  تحويل به حمل ": شرايط تحويل كالا

  ""Workable L/Cماه پس از دريافت اعتبار اسنادي قابل قبول  3حدود : تاريخ تقريبي حمل كالا
   Irrevocable LC(Workable)اعتبار اسنادي : وسيله پرداخت

  كاميون :وسيله حمل
  تبريز: ييمقصد نها

  

خريدار بر اساس توافقات فيمابين اقـدام بـه گشـايش اعتبـار اسـنادي و انعقـاد قـرارداد حمـل بـا يـك شـركت حمـل و نقـل              
  .دهد كننده را به فروشنده اطلاع مي المللي نموده و مشخصات حمل بين

  

  .دهد تحويل مي شده توسط خريدار شده كالا را به شركت حمل و نقل تعيين فروشنده نيز در تاريخ تعيين
  

  .گيرد اما حمل كالا به علت عدم ارائه مجوز صدور مورد نياز مقامات گمركي كشور مبدأ با تأخير صورت مي
  

آلات بـه گمـرك مقصـد، شـركت حمـل و نقـل، تحويـل ترخيصـيه بـه خريـدار را منـوط بـه تسـويه               پس از رسـيدن ماشـين  
نمــوده و خريــدار ناچــار بــه پرداخــت خســارت معطلــي  هــا در گمــرك مبــدأ  حســاب مخــارج و خســارات معطلــي كــاميون

  .شود مي) دموراژ(
  

  :سؤالي كه اينك براي خريدار مطرح است، اين است كه
  

هـا يـا همـان دمـوراژ، كـه در واقـع بـه دليـل عـدم ارائـه بـه موقـع مجـوز صـدور توسـط                 پرداخت خسارت معطلـي كـاميون  
هـا   و چـرا و بـه اسـتناد چـه مقرراتـي خسـارت معطلـي كـاميون        فروشنده به مقامات گمرك مبدأ بوده بـه عهـده كيسـت؟؟؟    

  :در مبدأ را وي بايد بپردازد؟؟ و بنا به قول پيشينيان
  

  » !!به شوشتر زدند گردن مسگري       گنه كرد در بلخ آهنگري  «      
و از شـما بپرسـم كـه چـه     حـل را بـه عهـده شـما عزيـزان واگـذار كـنم         خواهم ارائـه راه  اين بار اما، اگر شما موافق باشيد، مي

  :شويم كه با ما تماس بگيريد كنيد؟؟ خوشحال مي اي به خريدار محترم ايراني مي توصيه
zoghi@icc-iran.com  

_________________________________________________________  
  المللي ايراني اتاق بازرگاني بينمدير ارشد، خدمات مشورتي كميته *    
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   »ها نامه المللي و ضمانت هاي پرداخت بين روش«دوره تكميلي 
  
المللي در مبادلات جهاني هاي بيننامهنقش و تأثير ضمانت

هاست كه مورد توجه اتاق بازرگاني به ويژه كارشناسان و  سال
المللي هاي بازرگاني بين هاي بانكداري و روشاعضاي كميسيون

ً به خاطر حصول اطمينان  قرار دارد، به كارگيري اين ابزار كه عمدا
اكنون با روند رو به رشدي براي انجام از انجام تعهدات است، هم

المللي در بيناتاق بازرگاني . شودتعهدات پرداخت نيز استفاده مي
ضوابط چندي را به تصويب رسانده كه براي نيل به اين ارتباط 

المللي از طريق هماهنگي و  هدف تسهيل و تسريع تجارت بين
، نكات اصلي تجديد URDG 758در دوره تكميلي ضوابط . ها استفاده شودنامه سازي مفاهيم براي طرفين ضمانتهمسان

  .   ورد بحث قرار خواهد گرفتم )ISP(نظر اين مقررات و مقررات اعتبارات اسنادي ضمانتي
هاي المللي، مقرراتي است كه براي همه طرفاتاق بازرگاني بين 600مقررات متحدالشكل اعتبارات اسنادي نشريه شماره 

. ها، وارد كنندگان كالا يا خدمات ضروري است آور است، بنابراين آشنايي كامل با اين مقررات براي همه بانكذيربط آن الزام
لذا لازم . باشد براساس آنچه در مقررات آمده مجاز مي UCPاستنباط شخصي از مقررات مجاز نيست و تنها تفسير مطالب

در اين مقررات تعاريف و تفاسير برخي از . آشنا باشند ICCرا با توجه به ضوابط UCP هاي ذيربط تفسيراست تا طرف
ها نظير بانك  از تعهد و وظايف هر يك از بانك. گيردورد بحث قرار مياصطلاحات متداول كه بسيار رايج و مهم است م

ه شده و ئنحوه بررسي اسناد ارا. شودكننده، بانك ابلاغ كننده، بانك برگزيده در اين مقررات بحث ميگشاينده به بانك تاييد
ضوابط كلي كه در اعتبارات اسنادي چگونگي اعلام نظر در مورد اسناد، تعيين شده است و بالاخره در مورد اصطلاحات و 

تعيين تكليف شده  UCPگيرد و نسبت به مجاز يا ممنوع بودن استفاده از آنها براساسكاربرد دارد يا مورد استفاده قرار مي
  .است، بحث خواهد شد

اصطلاحات، علايم اختصاري و : المللي كه شاملهاي استاندارد بانكداري بينهمچنين در اين دوره اصول كلي رويه 
سررسيد برات و (تعريف نشده است، زبان اسناد و اسناد اصل، بروات و محاسبه تاريخ سررسيد  UCPاصطلاحاتي كه در 

اسناد ) كالامفهوم سياهه، شرح(ها ، سياهه)تاريخ سررسيد،چگونگي صدور برات، برات عهده خريدار، اصلاحات و تغييرات
ها، خطرات صادركنندگان، تاريخ(، اسناد بيمه )ها و تغييراتاد بدون شرط، اصلاحيهييديه بارگير، اسنسند، تأامضاي(حمل 

رئوس مطالب مقررات متحدالشكل  و )صادركنندگان، محتواي آن ،أاساس گواهي مبد( أنامه مبد، گواهي)تحت پوشش
هاي درگير در وصولي،  وصولي، طرفهاي پرداخت، انواع  المللي، روش هاي درگير در تجارت بينطرف: ها كه شاملوصولي

ها و مخارج، ساير مقررات مربوط و رئوس هزينه ه وصولي و عدم پذيرش آن، پرداخت وصولي،ئها، ارااسناد موجود در وصولي
كاربرد پوشش در اعتبارات اسنادي، تعاريف، مجوز پوشش، تعهد : مطالب مقررات متحدالشكل اعتبارات اسنادي كه شامل

  .  شود باشد ذكر ميمي هاح يا لغو مجوز پوشش، هزينهپوشش، اصلا
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  12:30الي   8:30ساعت  روزهاي چهارشنبه و پنج شنبه :زمان 
  11/08/1391لغايت   06/1391/ 01: شروع دوره 
 ، اتاق بازرگاني و صنايع و معادن ايران 175خيابان طالقاني، شماره  :محل برگزاري 

 ICCIran@icc-iran.com: ايميل  88893084: فكس  88899283: تلفن :ارتباط با دبيرخانه 
 

  
  

شنبه را حداكثر تا تاريخ سه) ريال000/800/5مبلغ (، هزينه شركت در دوره، نويسيشود براي ناماز علاقمندان دعوت مي
به نام كميته ) 5/6325كد(نزد بانك ملت شعبه وزارت نفت  67/9102كد شناسه  1550050092به شماره حساب  24/05/1391

  .  را به همراه تصوير فيش واريزي به دبيرخانه كميته ايراني ارسال نمايند كنندگانشركت اسامي واريز و  المللياتاق بازرگاني بين ايراني
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  :معرفي كتاب
  المللي براي مجموعه مقررات اتاق بازرگاني بين«

   »حل و فصل اختلافات تجاري 
  
  
  

براي حل و فصل اختلافات  المللي مجموعه مقررات اتاق بازرگاني بين«كتاب 
از سوي كميته » الهام انيسي«و » دكتر محسن محبي« ترجمه ،»تجاري
اين كتاب مشتمل بر مجموعه قواعد  .چاپ و روانه بازار كتاب شد ICCايراني 
، قواعد )ADRهمراه با راهنماي (هاي جايگزين براي حل اختلاف  شيوه

بزارهاي بانكي اسنادي و اكارشناسي، قواعد حل و فصل اختلافات ناشي از 
  .هاي حل اختلاف است  تقواعد هيأ

  
هاي  جايگاه خاصي دارد و بايد آن را در شمار ويژگي) ICC(المللي  حل و فصل اختلافات و دعاوي تجاري در اتاق بازرگاني بين

راه اندازي شده، امروزه پيشگام داوري تجاري در  1923المللي كه از سال  نظام داوري اتاق بازرگاني بين. دانست ICCاصلي 
هاي جديد معاملات و قراردادها باعث  اما تنوع و تحول در روابط و قراردادهاي تجاري و استفاده از شكل. المللي است سطح بين

ها و  تنوع و گستردگي بيشتري پيدا كند كه حل و فصل آنها نيز مستلزم شيوه شده كه نوع و ماهيت اختلافات تجاري نيز
  . باشد هاي خاص و متنوع مي روش

هاي گوناگون حل اختلافات تجاري را  المللي از اين مهم غافل نبوده است و متناسب با اين تحولات، روش اتاق بازرگاني بين
هاي جايگزين  هايي مانند ارجاع امر به كارشناس، روش روش. تدوين كرده استتدارك ديده و براي آنها قواعد لازم را تهيه و 

هاي حل اختلاف براي قراردادهاي پيمانكاري و امثال آنها از جمله  ، هيأت)ADRموسوم به (براي حل و فصل دعاوي 
ررات و قواعدي را تنظيم و المللي براي هر يك از آنها مق هاي جديد حل اختلافات تجاري است كه اتاق بازرگاني بين شيوه

  . منتشر كرده است
المللي براي حل و فصل دعاوي و اختلافات تجاري است كه به زبان  اي از مقررات اتاق بازرگاني بين كتاب حاضر، مجموعه

دكتر محسن «المللي همراه با شرح آن توسط  پيش از اين، قواعد داوري اتاق بازرگاني بين. فارسي ترجمه و منتشر شده است
اينك با ترجمه و انتشار ساير مقررات اتاق براي حل و . منتشر شده بود ICCبه فارسي ترجمه و از سوي كميته ايراني » محبي

يار المللي در زمينه خدمات حل و فصل اختلاف در اخت فصل اختلافات تجاري، مجموعه كاملي از مقررات اتاق بازرگاني بين
  .گيرد جامعه تجاري و نيز اساتيد، وكلا و حقوقدانان كشور قرار مي
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